SH3

INNOVATIVE FONDSKONZEPTE AG

,Besser Verkaufen” mit der SHB Partnerakademie

Der Spitzentrainer Roger Rankel vermittelt in der SHB Partnerakademie mit seiner neuen
Seminarreihe eine einzigartige Verkaufsstrategie fir eine nachhaltige und konsequente
Umsatzsteigerung.

Rickantwort per Telefax: 089/ 62 83 42 - 42

Ja, ich m3chte mich fir die folgende Veranstaltungstag anmelden:

O 15. April 2010 Bayerarena - Leverkusen von 10:00 bis ca. 17:00 Uhr
O 22. April 2010 Autostadt - Wolfsburg von 11:00 bis ca. 18:00 Uhr
O Ja, ich méchte an der Fihrung in der Autostadt ab 09:00 Uhr teilnehmen.

O 29. April 2010 Paulaner am Nockherberg - Minchen von 10:00 bis ca. 17:00 Uhr

O ich komme mit Personen (bitte Namen und Funktionen der begleitenden Personen angeben)

Anmeldung for: (Bitte in Druckbuchstaben ausfiillent)

VP-Nr: weitere Teilnehmer
Firma: Name 2:
Name: Funktion:
Funktion: Name 3:
Strafe: Funktion:
PLZ, Ort: Name 4:
Telefon: Funktion:
Mobil: Name 5:
E-Mail: Funktion:

Bitte Vor- und Nachname eintragen!

lhr Ansprechpartner

lhr persénlicher SHB-Betreuer oder das SHB-Eventmanagement:

Hendrik Tietje
Tel: 089/62 83 420

E-Mail: event@shb-ag.de
Bitte geben Sie lhre Partnernummer an!

O Bitte senden Sie mir eine Informationsmappe iber den aktuellen SHB Renditefonds 6 zu.



