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Maklertrendstudie 2010/2011
Im Auftrag der maklermanagement.ag hat Towers Watson im Zeitraum Mai bis Juni 2010 die repräsentative 
Maklertrendstudie „Anforderungen von Maklern an fondsgebundene Produkte und Anbieter“ durchgeführt. 

Merkmale der Stichprobe:

 Ca. 300 unabhängige Vermittler 
 Regionaler Querschnitt aus Deutschland gesamt
 Querschnitt aus kleineren, mittelständischen Maklern sowie Großmaklern

Ausgewählte Themenschwerpunkte: 
 Produkt-, Anbieter- und Vertriebstrends von fondsgebundenen Produkten aus Maklersicht 
 Anforderungen für den Vertrieb von fondsgebundenen Produkten
 Herausforderungen, die bewältigt werden müssen, um das Geschäft erfolgreich betreiben zu können
 Erfolgsaussichten der verschiedenen Produktgattungen und Produktinnovationen
 Anforderungen der Vermittler an neue Vertriebskonzepte, Service und Unterstützung
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Thema Garantien

Das Thema „Garantien in Fondspolicen“ ist ein Teilaspekt aus der im August 
veröffentlichten Maklertrendstudie.

Wenn Vorjahreswerte fehlen, dann wurde dieser Aspekt nicht abgefragt. 
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Garantiekomponenten sind in Fondspolicen nicht mehr 
wegzudenken.

Wie beurteilen Sie folgende Aussagen?
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79%Derzeit werden Garantieprodukte 
stark von Kundenseite nachgefragt.

Künftig werden Garantieprodukte stark 
von Kundenseite nachgefragt werden.

Produkte, bei denen der Kunde das Garantieniveau 
individuell bestimmen kann, werden zukünftig an 
Bedeutung gewinnen.

Fondspolicen ohne Garantie sind in 
momentan schwer verkäuflich.

Ich glaube, dass Garantien im Rahmen 
fondsgebundener Produkte sinnvoll sind.
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(„Stimme vollkommen zu“ und „stimme eher zu“ 
wurden zusammengefasst)
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Eine einfache und verständliche Darstellung des 
Garantiemodells ist besonders wichtig.

Welches Garantiemodell ist aus Ihrer Sicht leistungsfähiger? 
Bei der Auswahl einer geeigneten Garantiefondspolice achte ich besonders auf ... 
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ein Modell, das schnell auf die Veränderungen 
der Börsen reagiert

die Garantiekosten

die Möglichkeit, viel Vertragskapital in 
die freie Fondsauswahl zu leiten

ein wählbares Garantieniveau

den Wertsicherungsfonds

Produkte als „dynamisches Hybridmodell“ 
oder „Dreitopfmodell“
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eine einfache und verständliche
Darstellung

(„Stimme vollkommen zu“ und „stimme eher zu“ 
wurden zusammengefasst)
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Tarifflexibilität, Fondsauswahl und Kosten sind die  
wichtigsten Kriterien bei der Produktauswahl.

„Welches sind die drei wichtigsten Selektionskriterien 
im Rahmen der Produktauswahl?“

Fondsauswahl

Tarifflexibilität/Optionen

Kosten

Garantierte Rentenfaktoren

Garantien

Diverse Verrentungsoptionen

Einfache Antragsgestaltung

Keine/vereinfachte Gesundheitsprüfung
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