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Einzelhandel in 1A-Lage: Hohe Flachennachfrage
trotz stagnierender Umsatze

Kemper’s analysiert Vermietungsmarkt der Quartale 1-3 2007
Unter der Lupe: 325 Vermietungen mit 125.000 m2 Mietflache

Dusseldorf, 13. November 2007 — Auf der Grundlage eigener Recherchen und der
Vermietungsmeldungen der Immobilien-Fachtitel hat Kemper’s, Deutschlands
fuhrendes Beratungsunternehmen fiir Einzelhandelsimmobilien, den Markt fur
Ladenlokale in 1a-Lagen untersucht. Der reprasentativen Studie fur die ersten neun
Monate des Jahres 2007 liegt eine Stichprobe von 325 Vermietungen aller
Maklerhauser mit einer vermittelten Flache von insgesamt 125.000 m? zugrunde. Das
Vermietungsvolumen auf dem Gesamtmarkt liegt in den ersten drei Quartalen nach
Einschatzung von Kemper’s leicht tiber dem Niveau des Vorjahreszeitraums. Der
Wettbewerb um erstklassige Flachen ist weiterhin intensiv. Bei den FlachengréRen
dominieren Ladenlokale mit 100 bis 250 m2. Gleichzeitig suchen viele Konzepte nach
gréReren Flachen. Ein Viertel der von Kemper's untersuchten Abschlisse entfallt auf
die Kategorie Giber 500 m2. Die gro6R3te Flachennachfrage in 1a-Lagen geht vom
Textileinzelhandel aus.

Fast ein Viertel der untersuchten Flachen grofRer als 500 m2 Verkaufsflache —
Knapp 60 Prozent der Nachfrage entféllt auf Flachen unter 250 m?

Mit fast 40 Prozent Anteil entfallen die meisten untersuchten Vermietungen auf die
Kategorie 100-250 m2. Der Anteil der Ladenflachen unter 100 m2 liegt bei etwa 20
Prozent. Weitere 20 Prozent entfallen auf die Kategorie 250-500 m2. Grol3flachen
werden weiterhin sehr gut nachgefragt. Fast ein Viertel der Mietabschliisse in den
ersten neun Monaten entfallen auf Verkaufsflachen tiber 500 m2. Besonders stark ist
mit 16 Prozent die Kategorie 500-1.000 mz.

Textileinzelhandel mietet Uiber 40 Prozent der vermittelten Flache — Weitere Top-
Nachfrager: Schuhe, Biicher, Drogerien, Kleinkaufhauser

Das Textilsortiment ist mit einem Anteil von tiber 40 Prozent aller Vermietungen die
wichtigste Mieterguppe in la-Lagen. Jeweils sieben Prozent der vermittelten Flache in
den ersten drei Quartalen entfallen auf die Branchen Schuhe, Biicher, Drogerieméarkte
und Kleinkaufhduser. Telekommunikation und Unterhaltungselektronik sichern sich je
funf Prozent der vermittelten Flache. Es folgen Accessoires mit drei Prozent
Flachenanteil. Gastro/Coffee und Sportartikel mieten je zwei Prozent.
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Kemper’'s-Prognose: Flachenumsatz auf dem Gesamtmarkt steigt 2007 im
Vergleich zum Vorjahr um 10 Prozent

Nach den guten ersten beiden Quartalen entfallen ca. 40 Prozent der von Kemper's
untersuchten Mietvertrage auf die Monate Juli bis September. Der Vermietungsmarkt
hat damit wie traditionell Gblich mit Beginn der zweiten Jahreshélfte leicht angezogen.
Kemper's sieht die Vermietungsleistung insgesamt leicht Giber dem Vorjahreszeitraum.
Gerhard K. Kemper, geschéaftsfiihrender Gesellschafter der Kemper's Deutschland
GmbH: ,Mit Blick auf den Gesamtmarkt erwarten wir 2007 beim Flachenumsatz ein
leichtes Plus von 10 Prozent. Die flinf wichtigsten Einzelhandelsmakler werden ihr
Vermittlungsvolumen damit voraussichtlich auf ca. 300.000 m? steigern.”

Nahere Informationen Uber Kemper's unter www.kempers.net. Fur Auskinfte steht
Ihnen Magnus Danneck, Leiter Marketing und PR, unter (0211) 518 77-205 bzw.
mdanneck@kempers.net gerne zur Verfligung. Kemper's-Biros finden Sie in Berlin,
Dusseldorf, Frankfurt, Hamburg, Hannover, K&ln, Leipzig und Miinchen. International
kooperiert Kemper’'s mit Cushman & Wakefield.
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